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DE ASESORIA PARA

Juridica
FARMACIAS Laboral

Contable

Proteccion de datos

Financiera

Gestion

Transmisiones

MADRID - BARCELONA - VALENCIA - GIRONA - BURGOS Te escuchamos

SEVILLA - ZARAGOZA - VITORIA - OURENSE - PALMA DE MALLORCA 637 769 372



SERVICIOS

COMPRA VENTA
DE FARMACIAS

¢Busca farmacias en venta o desea realizar
el traspaso de su farmacia?
Le ofrecemos asesoramiento juridico, fiscal

y laboral en la compra y venta de farmacias.

iConfia en la experiencial

936 920 258- info@farma-iuris.es

Contacto: 936 920 258 Email: info@farma-iuris.es W: www.farma-iuris.es



SE INQUIET@,
iNO PARES DE APRENDER"

ACTUALIZA CON EL
TUS CONTENIDOS SOPORTE DE

CONOCIMIENTOS UTILES ENTIDADES Y
PARA TU EMPRESAS

FARMACIA

Formate tu y tu equipo Webinars, cursos vy Con la colaboracion de

de forma facil, a tu pildoras formativas rel- Colegios y Asocia-

ritmo. Anticipate a las acionadas con temas de ciones profesionales,

tendencias y cambios gestion, marketing digi- Laboratorios, Distribui-

del entorno. tal, compras, fiscalidad dores y empresas de
y otros temas de interes servicios a farmacias.

para mejorar tu gestion.
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Tel: 936 920 298 Email: formacion@farmas.net Web: www.farmas.net
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